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PROC DOPORUCUJETE

SITOVY MARKETING?

ROBERTOVA ODPOVED

KdyzZ jsem poprve slySel o sitovém marketingu, byl jsem proti nému. KdyZ jsem vSak oteviel svou mysl, zacal

jsem si uvédomovat vyhody, které nabizeji jen malokteré jiné obchodni mozZnosti.

Dlouhodoby uspéch v Zivote je odrazem vaSeho vzdélani, Zivotni zkuSenosti a osobniho charakteru. Moje

spolecnosti sitového marketingu poskytuji vycvik osobniho vyvoje v téchto kli¢ovych oblastech.

Vétsina Skol trénuje trénuje lidi pro kvadranty Z a S a je skvélé, jsou-li to kvadranty, v nichz chcete
stravit cely svuj Zivot. VétSina programi MBASKoli studenty pro vysoce placené pozice ve svété spolecnosti

jako Z nikoliv M.

Co udélat, kdyZ jste v kvadrantu Z nebo S a chcete zménu? Diilezitou osobni
Co kdyz chcete byt v kvadrantu M? Kde najdete vzdélani, které dovednosti pozadovanou

Vvas pripravi na tento kvadrant® pro podnikani v kvadrantu

Proto doporucuji podnik sitového marketingu. M je vitdcovstvi. Dok&Zete
Doporucuji tento obor lidem, ktefi chteji zmenit kvadrant a prekonat sviij strach a

ziskat potiebné dovednosti a postoj, aby byli Uspésni v kvadrantu
M.

zaptiisobit na druhg, aby

také zvladli své obavy a

Byt podnikatelem a budovat podnik v kvadrantu M neni pustili se do prace?

snadné. Ve¢tim, Ze vytvorit podnik pro kvadrant M je jeden
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Robert T. Kiyosaki




Davod, pro¢ je v kvadrantech Z a S vice lidi, je jednoduse v tom, Ze
tyto kvadranty jsou méné naro¢né nez kvadranty M. Jak se fika: ,,Kdyby
to bylo jednoduché, udélal by to kazdy.“

J& osobné jsem se musel ugit prekonavat pochybnosti o sobg,
nesmglost a strach z odmitnuti. A musel jsem se naucit zvednout poté, co
jsem neuspél. Toto je nékolik osobnich vlastnosti, které ¢lovek musi
rozvijet, ma-li byt Uspédny, bez ohledu na to, zda jde o podnik sitového

marketingu, licence nebo podnikatelsky zacatek.

DileZitou osobni dovednosti poZadovanou pro podnikédni v kvadrantu M je vadcovstvi. DokaZete
prekonat svij strach a zapusobit na druhé, aby také zvladli své obavy a pustili se do prace? Toto je dovednost,
které jsem se naucil u ndmotinictva. Bylo nezbytné, abychom jako ndmotni dastojnici byli schopni vést druhé

do bitvy, i kdyZ jsme se vSichni bali smrti.

Setkdvam se v kvadrantu S se specialisty nebo majiteli malych podniku, ktefi by radi expandovali, ale
jednoduSe postradaji vadcovské schopnosti a dovednosti. Nikdo je nechce nasledovat. Zaméstnanci

nedaveéiuji svému vadci a vadce neinspiruje své zaméstnance k lepSim vykonam.

Jak jsem se uz zminil, ¢asopis Forbes definoval majitele velkého podniku, majitele podniku z kvadrantu
M, jako osobu, ktera kontroluje podnik s vice nez 500 zaméstnanci. Z této definice vyplyva, pro¢ jsou pro

kvadrant M tolik dilezité viadcovské dovednosti.

Kde muZete majit podnik, ktery by investoval ¢as, do vaseho osobniho vyvoje a vybudovani vaseho

vlastniho podniku? Odpovéd’ zni: Toto déla vétSina podnikia sitového marketingu.

Vybudovat podnik v kvadrantu M neni snadny Ukol. Musite se proto zeptat sami sebe: ,,Mam, co to
vyZaduje? Jsem ochoten jit dal za zonu pohodli? Jsem ochoten nechat se vést a ucit se vést? Je ve mné bohaté
osoba ochotna vystoupit na povrch?* Pokud odpovite ,,an0“, za¢néte hledat podnik sitového marketingu,

ktery mé skvély vycvikovy program.

Soustiedil bych se méné na produkty nebo kompenza¢ni plany a vice na vzdelani a program vyvoje

osobnosti, které spolecnost nabizi.

Podnik sitového marketingu je podnik z kvadrantu M, protoZe vyhovuje nékolika kritériim, které hledam

u podniku nebo investice.

Jde o tato kritéria:
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1. Zesilujici t€inek: Mohu ucit jiné lidi, aby pracovali pro meg?

2. Kontrola: Mam ochranny systém, ktery mi patti?



3. Kireativita: Dovoli mi podnik, abych byl tvofivy a rozvijel svij osobni styl a nadani?
4. MozZnost expandovani: MuZe mij podnik rast nekone¢né?
5. Predvidatelnost: Je muj piijem predvidatelny, pokud délam, co se ode mé o¢ekava? Jsem-li

Neni sitovy marketing pyramidove schéma?
Casto se mé ptaji, jestli je sitovy marketing pyramidové schéma. Moje odpovéd’ zni, Ze spole¢nosti
zabyvajici se sitovym marketingem nejsou pyramidova schémata.

Spole¢nost, kterd ma nahote jedinou osobu — vétSinou je to hlavni vykonny teditel a vSichni ostatni jsou

pod nim — toto je piiklad typické pyramidy obchodni spole¢nosti:

Pravy podnik sitového marketingu je presnym opakem tradi¢niho modelu podniku. Podnik sitového
marketingu vas ma privést na vrchol, nikoliv vas drZet u dna. Pravy podnik sitového marketingu nedosahuje

uspéchu, dokud nepiivede lidi k vrcholu.

Porovnejte to se systémem podniku sitového marketingu:




Dalsi body stojici za zminku:

Uvadim dalsi body, ktereé stoji za zminku:

1. Ulevy na danich se zvy3uji. KdyZz zaénete ve svém volném &ase pracovat v podniku sitového
marketingu a udrZite si svou pravidelnou praci, za¢nete ziskavat danové vyhody bohatych. Osoba

s ¢astecnym pracovnim Uvazkem muZe ziskat vice danovych odpoc¢tia nez mohou mit zaméstnanci.

Napiiklad si budete moci odecist vydaje za automobil, benzin, n¢kterd jidla a zdbavu. Je jasné, Ze si
presnd pravidla vasi situace musite ovefit u autorizovaného verejného ucetniho. A naklady na vedeni

vaseho Udetnictvi si také muzZete odecist z dani.

Zamgstnanec ve vétsing piipadi nemuZe odecitat vydaje na vedeni Ucetnictvi z dani. Jinymi slovy,

vlada vdm dé ulevu na dani za radu, jak platit mén¢ na danich.

2. Setkavejte se s lidmi podobného smysleni. Jednou z mych vyhod byla skute¢nost, Ze moji pratelé
chtéli byt také v kvadrantu M. KdyzZ jsem zacal, vétSina mych piétel z kvadrantu Z si myslela, Ze jsem

blazen. Nechépali, pro¢ nechci stalé zaméstnani ani pevny plat.

DuleZitou soucasti toho, abyste se stali M, je obklopit se jinymi lidmi, ktefi jsou M a chtgji, abyste se

i vy stali M.

3. Vénujte sve zaleZitosti ¢as. K dosaZeni Uspéchu v jakémkoliv kvadrantu je nezbytny ¢as.
Stejné jako vyZaduje ¢as Splhani se po spolec¢enském Zebii¢ku jako Z, nebo se stat UspéSnym lékaiem
nebo pravnikem v kvadrantu S, vyZaduje ¢as a odhodlani stat se usp&Snym v kvadrantu M. Mné trvalo

léta, neZ jsem vybudoval Uspésny podnik v kvadrantu M.
Veénujte tomu ¢as. K uceni se a rozvijeni v osobu v kvadrantu M bych doporucoval nejménée 5 let.

4. Spole¢nosti sitového marketingu jsou trpélivé. Jednou z krés sitového marketingu je skutecnost,

Ze budete investovat do sebe i kdyZ nejste Uspesni.

Ve svéte¢ obchodnich spolecnosti jste ¢asto propusténi, jestlize nejste Uspédni do Sesti mésica az
jednoho roku. Ve svéte sitového marketingu, pokud jste ochotni vénovat véci ¢as, vétSina spole¢nosti

s vdmi bude spolupracovat na vaSem vyvoji. Koneckoncu chtéji, abyste se dostal na vrchol.



5. VyuZijte systémy, které uz jsou na misté. Tyto
systémy jsou uz vyzkouSené a ovérené, coz vam
umoZznuje zapojit se za chodu. Nemusite se tedy

snazit vybudovat vnitini systém nové spole¢nosti.

Zavérem:

Pii otevieni své uzaviené mysli jsem kone¢né mohl
vidét jedinecné vyhody, které nabizi pramysl sitového

marketingu lidem, ktefi cht&ji mit ze svého Zivota vice.

DONALDOVA ODPOVED

Marketing je mocny nastroj a sitovy marketing muze
tuto moc zvysSit za predpokladu, Ze jste motivovani.

V jednoduchém nazorném piikladu se podivejte na

néjaky produkt a potom z ného odstrante reklamni

agenturu. Ted je na vas, jak uskute¢nite marketing a

reklamu.

Je to velka prace, ale da se udélat, méate-li dost nadSeni, abyste mohli vykonavat tuto praci a udrzeli si
elan a motivaci na vysoké Urovni. VyZaduje to podnikatelského ducha, a ten se neobejde bez soustiedéni a

vytrvalosti. Nedoporucuji sitovy marketing lidem, ktefi se nedokazi sami motivovat.

DalSim dilezitym aspektem sitového marketingu je jeho spole¢enska podstata, takZe jestli-Ze nejste
spolecensky nebo otevieny ¢lovek, na vaSem misté bych se rozmyslel, zda se do sitoveho marketingu pustit.

Spolecenské vystupovani je zde dulezitym poZzadavkem.
Stejné jako v reklam¢ nemuZe byt fe¢ o fantastické reklamni kampani, neni-li produkt stejné fantasticky.

Mgéjte rovnéz na mysli, Ze kdyZ se rozhodnete stat se distributorem, budete legaln¢ odpovédni za tvrzeni,

kterd ¢inite o produktu, spolecnosti a dostupnych moZnostech.



Ale piedevsim se ujistéte, Ze produkt stoji za vasi energii a celkovou

oddanost k nému. Jinak byste se mohli energeticky vycerpat. Ujistéte se, ze produkt

- S : . o stoji za vasi energii.
Robert se zminuje o dulezitosti prekrocit svou zonu pohodli, kdyz ) g
jde o sitovy marketing. Hovoti tak o vénovani dostatku ¢asu. Je dobré o

téchto vécech premyslet. Donald J. Trump

Také souhlasim s tim, Ze mit viadcovské vlastnosti, je pro Uspéch
velmi dulezZité. Rozhodné musite zaujmout postoj prevzeti odpovédnosti a presvédceni, Ze se véc da

zvladnout.
Jako u kazdého jiného podnikani se snazte piedem poznat vSechno, co miZete, o tom, co budete d¢lat.

Sitovy marketing se ukazal jako uskute¢nitelny a isp&Sny zdroj piijmu a ukoly, které pinasi, by pro vas

mohly byt to prave.

Obijevilo se nékolik pozoruhodnych prikladi Uspéchu, a téchto Uspécha bylo dosazeno diky pili, nadSeni

a spravnemu produktu spojeného se spravnym nacasovanim.

Jako u mnoha otdzek, o nichZ jsme diskutovali, jsou zde zahrnuty jasné a mén¢ jasné véci, ale Uspéch

neni naprostym tajemstvim, a to plati i pro sitovy marketing.

Veétsina lidi slySela o neformélnich diskuznich skupinidch na marketingovy prizkum, néstroji, které

pouZivaji reklamni agentury pfi testovani nového produktu.
Je nejlepsi, kdyZ muZete pii rozhodovani o vyrobku vyuZit ndpadu s prizkumem.
To, Ze se produkt libi vam, jeSté neznamend, Ze se bude libit kaZzdéemu.

Moje stru¢na rada k sitovému marketingu je udélat vlastni praizkum a potom vloZit v8echno, co jste

ziskali, do svého vyrobku.

Opravdové nadseni je obtizné porazit a Uspéch bude pravdépodobné na vasi strang.



Robert Slovak — Kouc¢ a Mentor

Spolupracujme a Vytvofme Zafivou Budoucnost pro Vas a Vasi rodinu...

Jste otraveni Zivotem v priméru ¢i prostfednosti? Mate sny, které chcete proménit ve
skuteCnost? Chcete dosahnout svého potencialu a zit Zivot, ktery si skuteCne prejete? Zivot
bez hranic a omezeni?

SPOLUPRACUJTE se mnou: Ziskejte paitnera pro Vas uspéch — kouce a mentora, a
zmeénite svij Zivot k lepdfmu — NADOBRO...

Hezky den, tady je Robert Slovak...

Mou Zivotni misi je pomoci lidem vydélavat vice penéz, ziskat svobodu a Zit Zivot, jaky skuteéné chtéji -

Zivot bez hranic - prostrednictvim koucinku, mentoringu a network marketingu.

Pravdépodobné uz jste slySeli o network marketingu...

Progresivnim marketingovém modelu, ktery umozni komukoliv, kdo je ochoten se uéit a je trpélivy a pracovity,

dosdhnout vieho, o ¢em je schopen snit...
Podnikani v profesi network marketing je pro kazdého, kdo...

e se nechce potykat s naklady, zaméstnanci, zakony, a dalSimi nevyhodami klasického podnikatelského

modelu...

e nechce riskovat velké dluhy — coZ je standardnim vychozim bodem vsech zacinajicich podnikéani v

klasickém podnikani...

e je ochoten investovat do svého osobniho rozvoje, ucit se a osobné rast, dat skuteény zavazek a je

pripraven k praci pristupovat dasledné a svédomiteé ...
e kdo chce dosahnout svych snd...
e marad lidia je ochoten jim pomahat...

e je ochoten investovat 30 aZ 50 hodin za mésic a pracovat se mnou a mym tymem...

Vice informaci? Navstivte:

http://www.robertslovak.cz/Zmentor-mentoring/network-marketing-mim




